
• Si possono gestire le trattative commerciali dal primo
contatto, all'offerta e poi all'acquisizione del nuovo
cliente?

• Si possono memorizzare i clienti potenziali all'interno
del software gestionale per estrarre importanti
statistiche?

• Si può migliorare la gestione commerciale con il
software Bi Elle tenendo traccia delle offerte e dei
contatti?

• Si può avere un controllo gerarchico preventivo sulla
solvibilità di un cliente potenziale prima di renderlo un
cliente definitivo?

Il corso, gratuito per i clienti in assistenza, si terrà in
diretta streaming mercoledì 12 Luglio dalle 9.30 alle
11.30 circa.
Assicurati la partecipazione compilando il modulo sul
sito www.bielle.it

Location:
Videoconferenza

Durata:
2 ore

Per info:
tel. 011 7725111

PILLOLE ONLINE:
TRUCCHI SUL SOFTWARE
BIELLE PER ILLUMINARCI

CON LEGGEREZZA

Cosa imparerete in questo webinar

www.bielle.it

#LIGHTTIPS
DIGITAL CUSTOMER MANAGEMENT:
LA GESTIONE DIGITALE DEI CLIENTI
POTENZIALI PER OTTIMIZZARE I
PROCESSI DI TRATTATIVA
COMMERCIALE


